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La CGPME, Confédération Générale des Petites et Moyennes Entreprises 
représente et défend les intérêts des employeurs des petites et moyennes 
entreprises auprès des différentes institutions et organismes de la 
Polynésie française.

Te Rima Rohi qui marque la spécificité polynésienne signifie « la main qui 
travaille ».
La CGPME regroupe plus d’un millier d’employeurs, représentant plus 
de 15 000 salariés.
C’est la première organisation patronale représentative au plan du 
Pays.
 
Après le succès de l’édition précédente, la CGPME relance la deuxième 
édition du plus grand RDV des entreprises de la place. 

Les entreprises au pouvoir et la désacralisation de la crise sont le leit-
motif de cette édition ! 

Nous vous souhaitons nombreux à nous rejoindre cette année pour 
pouvoir démontrer la force et la mobilisation des entreprises de 
Polynésie française.
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Date : Jeudi 20 Septembre 
Horaires : de 8h à 19h 
Lieu : Quartier Broche - Présidence 

Les objectifs restent clairement les mêmes : 

Accompagner les chefs d’entreprises, entrepreneurs, repreneurs à 
sortir de la crise, à anticiper et à construire une nouvelle croissance.

Permettre les échanges, les rencontres et les conseils avec les en-
treprises et les institutions avec plus de 50 partenaires. 

Un îlot central CGPME sera également à votre disposition pour 
vous informer, vous détendre et vous désaltérer tout au long de 
la journée ! 

A bientôt pour booster l’activité des entreprises locales ! 
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Au programme

L’espace « Mille et une cartes »
Les chefs d’entreprise, les visiteurs peuvent laisser sur place leur carte de visite. 
Cet espace est classé par secteur d’activité.

L’espace « Nouvelles technologies »
Démonstration de logiciels, outils informatiques, vidéo-conférence,...

Les Animations PPME 
Comme l’édition précédente, nos hôtesses Vahine PME seront présentes pour 
animer et renseigner les visiteurs. 

Un concours photos
Communiquez autrement !
Faites une photo de votre entreprise, donnez-lui un regard : « Une entreprise, 
ça bouge ! »

Un espace détente
Profitez des bienfaits d’un street massage. Visitez la nouvelle classe business 
d’Air Tahiti Nui.

Concours du Stand le plus Stylé ! 
Le plus beau stand se verra récompensé d’un  billet aller-retour pour Los An-
geles offert par notre partenaire Air Tahiti Nui. 

 
La Nouveauté : l’After Planète PME ! 
A la demande de nombre de partenaires, nous mettons en place cette an-
née une soirée de clôture pour prolonger cette belle journée. Demandez-nous 
plus de renseignements pour le lieu et les inscriptions. 
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Des conférences 
Des conférences seront proposées par nos  invités et par des professionnels de 
la place autour de ces 4 thématiques : 

1.     Accueil, intégration et management des  
         Travailleurs handicapés

2.     Prévention des entreprises en difficultés

3.     La banque et les entreprises

4.     L’eBusiness pour booster son activité
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Un plan de communication impactant

Un relai médiatique fort — presse, TV, radio qui va être 
mis en place dès notre cocktail de lancement. La présence sera renforcée à 
l’approche du salon avec des interventions sur plateau. 

400 affiches de l’événement, situées chez les partenaires, les expos-
ants et lieux stratégiques

Site internet entièrement dédié au salon Planète PME 2012. 

Une page FaceBook entièrement dédiée au salon Planète PME 
2012. 

À J-30 :
3000  invitations nominatives envoyées aux chefs d’entreprise 
PME — TPE locaux

Une newsletter dédiée et ciblée

Une animation FaceBook un jeu sera lancé qui permettra 
au Fan une meilleure connaissance des exposants 

Un Spot sur le réseau Urban Pub
 

Signalétique : 
8 kakemonos annonçant l’événement situés en front de mer
3 banderoles annonçant l’événement positionné sur la côte est (rond point de 
la salle Aorai Tini Hau), côte ouest (rond point de la Marina Taina), centre-ville 
(tunnel)

Sur le salon :
1 500 Guides du Visiteur
Un partenariat radio pour une partie de direct et une partie retransmission
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Votre Offre Partenaire Associé
3 stands soit 18m2 clé en main comprenant : 

Une enseigne : l’une des cloisons de votre stand en bâche impri-
mée, récupérable après salon pour une exposition de qualité dans vos locaux

Éclairage et branchements électriques

kit mobilier : 3 tables et 6 chaises

Une présence sur tous les supports de 
communication du Salon PPME : 
inscription de votre entreprise sur la liste des exposants du Guide Visiteurs, 2 
pages d’insertion publicitaires dans le Guide Visiteurs, 1 rubrique complète 
dans le site dédié, une section complète dans la page FaceBook dédiée.  

Votre logo sur toute la communication du 
salon : affiches, invitations, bannières, spots vidéo, kakemonos, bande-
roles, guide du visiteurs. Mise en avant media

Mise à disposition d’un emailing d’invitation pour 
vos prospects

Book présence au salon : une rétrospective de votre 
présence au Salon sur le site, la page FaceBook, illustrés par des photos qui 
seront prises par nos soins + un dossier de presse. 

After PPME : votre mise en avant par de la signalétique et anima-
tion lors de la soirée de clôture. 10 invitations à notre soirée à votre disposition 
pour vos clients ou partenaires. 

Prix de  votre offre partenaire associé =  500 000 frs TTC
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Votre Offre Partenaire ++
 2 stands soit 12m2 clé en main comprenant : 

Une enseigne : l’une des cloisons de votre stand en bâche impri-
mée, récupérable après salon pour une exposition de qualité dans vos locaux

Éclairage et branchements électriques

kit mobilier : 2 tables et 4 chaises

Une présence sur les supports de commu-
nication du Salon PPME cités ci-après :  
inscription de votre entreprise sur la liste des exposants du Guide Visiteurs, 1 ru-
brique complète dans le site dédié, 1 section complète sur votre entreprise dans 
notre page FaceBook dédiée. 

Book présence au salon : une rétrospective de votre 
présence au Salon sur le site, la page FaceBook, illustrés par des photos qui se-
ront prises par nos soins + un dossier de presse. 

After PPME : votre mise en avant par de la signalétique et autre lors 
de la soirée de clôture. 4 invitations à notre soirée à votre disposition pour vos 
clients ou partenaires. 

Prix de  votre offre Partenaire ++ :  270 000 frs TTC
 
Pour 20 000 frs supplémentaire, la possibilité d’acquérir 1/2 page dans le Guide 
Visiteurs. 

Pour 30 000 frs supplémentaire, la possibilité d’acquérir 1 page dans le Guide 
Visiteurs. 
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Votre Offre Partenaire +
1 stand soit 6m2 clé en main comprenant : 

Une enseigne : l’une des cloisons de votre stand en bâche imprimée, 
récupérable après salon pour une exposition de qualité dans vos locaux

Éclairage et branchements électriques

kit mobilier : 1 table et 2 chaises

Une présence sur les supports de communi-
cation du Salon PPME mentionnés ci-après : 
inscription de votre entreprise sur la liste des exposants du Guide Visiteurs, 1 ru-
brique complète dans le site dédié.

Book présence au salon : une rétrospective du salon mise 
à votre disposition en version numérique.  Photos prises lors du salon de votre 
stand, ainsi qu’un bilan général du salon.

After PPME : 2 invitations à notre soirée à votre disposition pour vos 
clients ou partenaires. 

Prix de  votre offre Partenaire + =  150 000 frs TTC
 
Pour 20 000 frs supplémentaire, la possibilité d’acquérir 1/2 page dans le guide 
visiteurs. 

Pour 30 000 frs supplémentaire, la possibilité d’acquérir 1 page dans le guide visi-
teurs. 
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Ce bon de commande est à retourner signé, 
accompagné de votre règlement : 

Société / organisme : 

Raison sociale  :  

N° Tahiti  :  N° de RC :

BP  :    CP  :     Ville :  
Tél :    vini :     Fax : 
Email :  

Responsable du stand :
Nom :     Prénom : 
Fonction : 
Tél :     vini :     Fax : 
Email :

Les offres exposants Prix des offres stands : 

Offre Partenaire Associé
Offre Partenaire ++
Offre Partenaire + 

Mode de règlement : 
Vous choisissez de régler par :
Chèque à l’ordre de la CGPME de Polynésie
Virement bancaire au compte de la CGPME de Polynésie :
12149  06730  09490202018  62

Cachet de l’entreprise / organisme : 
Date et signature du représentant :

Conditions de règlement :
En contrepartie de la prestation Partenaire Associé ou Partenaire ++ ou Partenaire + facturée par la CGPME, 
le client s’acquittera d’un acompte de 50% versé lors de la signature du bon de commande. Le solde sera 
versé au plus tard le 30 août 2012. 

Annulation de l’inscription par le client :
Pour toute annulation d’inscription par le client, l’acompte est non remboursable comme le solde du 
règlement s’il a été déjà versé. 
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Contact & éléments techniques : 
Pour pouvoir imprimer tous vos supports dans les meilleures conditions,  merci d’observer les demandes suivantes  et 
de nous faire  parvenir les éléments ci-dessous dès que possible : 

>> Votre logo vectorisé en quadrie ou en .jpg en haute résolution 
>> Votre insertion 2 pages pour le Guide Visiteur en format .pdf ou en .jpg en haute résolution, échelle 1, 300dpi minimum. 

Votre contact pour tous les éléments graphiques : 
Amandine Launois Luong - Agence Red Soyu 

Tel : 28 70 81
info@redsoyu.com - www.RedSoyu.com 

Votre contact CGPME : 
Tel : 42.63.33
courrier@cgpme.pf
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