
CONCOURS DU MEILLEUR PROJET  
DE CREATION DE MICRO-ENTREPRISE 

DU LUNDI 29 NOVEMBRE AU MERCREDI 15 DECEMBRE 2010 

F OR U M D E  LA  MI C R O -E N T R E P R IS E  «  FE M ME ,  C R E E  T ON  E MP L OI  » ,  A S S E M B L E E  D E  L A  P O L Y N E S I E  F R A N Ç A I S E  

 
 

COMMENT PARTICIPER ? 

Le concours est ouvert à toutes les femmes de plus de 18 ans, résidentes de Polynésie française et souhaitant créer  
une activité. La participation est nominative. 

Pour participer, il te suffit de remplir cette fiche et de la déposer avant le mercredi 15 décembre à 12h dans l’urne prévue 
 à cet effet à l’accueil du hall de l’assemblée, lors du Forum de la micro-entreprise les 8 et 9 décembre 2010 de 8h  
à 17h30 ou par mail à l’adresse suivante : armelle.merceron@assemblee.pf. Un jury sélectionnera le lauréat du concours 
parmi 5 meilleurs projets retenus. 

Le gagnant remportera un Pack Jeune Créateur comprenant de nombreux cadeaux pour l’accompagner dans la réussite  
de son projet : ouverture d’un compte bancaire avec apport de 30.000 CFP, formations aux outils informatiques, gestion et 
communication, bons d’achats Imprimerie, abonnement d’un an à la CGPME,… 

 

En quelques lignes, présente ton projet, quelle est ton idée ? (fais un résumé de l’activité que tu veux créer) 

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
--------------------------------------------------- 

1. PRODUITS OU SERVICES PROPOSES 

Quelles sont les caractéristiques de tes produits et/ou services ? Quel est le secteur d’activité concerné ? 

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
------------------------------------------------------------------------------- 

2. CLIENTS CIBLES 

Pour vendre tes produits, tu dois bien connaître tes clients. Quels types de clients veux-tu toucher ? Combien 
sont-ils ? Quels sont leurs besoins ? 

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------



-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
--------------------------------------------------------------------------------------------- 

3. ENTREPRISES ET PRODUITS CONCURRENTS 

La concurrence est un élément très important à prendre en compte, elle te permet de comparer tes produits et/ou 
tes services. Qui sont tes principaux concurrents ?  

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
----------------------------------------------------------------------------------------------- 

4. BUDGET ET FINANCEMENT DU PROJET  

Il est primordial d’avoir une idée des coûts. Combien coûte ton projet (matériels, équipements, aménagements, 
matières premières, communication, impôts) ? Comment finances-tu ton projet (apports personnels, aides et 
subventions, défiscalisation, crédits bancaires) ? 

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-------------------------------------------------- 

5. RISQUES ET MOTIVATIONS 

Chaque activité est source de contraintes et de risques. Comment vas-tu concilier ta vie personnelle et ta 
nouvelle activité ? Quelles sont les difficultés que tu peux rencontrer ? Quels sont tes points forts ? 

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
---------------------------------- 

NB : Tu peux joindre tous documents utiles à une bonne appréciation de ton projet. 

------- 
Nom :      Prénom : 

Date de naissance :    Téléphone : 
 

Pour tous renseignements, contacter le 79.84.12 


